Programos

,Kultlros ir kirybinés industrijos” finansuojamos veiklos
,Kultlros startuoliai“ projekto paraiskos

priedas

(Programos ,Kultiros ir kiirybinés industrijos” finansuojamos veiklos ,Kultiiros startuoliai“ projekto verslumo strategijos forma)

Norint, jog klrybiné idéja virsty sékmingu verslu, visy pirma, batina atsakyti j esminius klausimus, padésiancius jvertinti savo galimybes ir iSorines
perspektyvas. Kultdros ir karybiniy industrijy kuriamy produkty ir paslaugy inicijavimo etape tradiciniai verslo planai yra pernelyg detalGs ir néra
veiksmingi, siekiant pamatyti bendrg vaizdg ir planuoti pirmuosius Zingsnius. Taciau jau pirmame etape bdtina turéti verslumo strategija, kuri padés
aiskiau jvertinti esama situacija, sukonkretinti vizijg bei nusimatyti blsimas rizikas ir aiSkius etapus idéjos jgyvendinimo link.

(juridinio asmens pavadinimas ir teisiné forma)

(projekto pavadinimas)

2.1. Trumpas verslo idéjos pristatymas
Viskas prasideda nuo geros idéjos ir gebéjimo jg
aiskiai komunikuoti. Kaip trumpai parduotuméte savo
idéjg investuotojui?
(ne daugiau nei 160 simboliy)

2.2. Sprendziama problema

NeZinant sprendZiamos problemos, negalima sukurti
veikiancio ir reikalingo produkto/paslaugos. Kokiq ir
kieno problemgq spresite Jas? Pateikite 1-3 problemas
prioriteto tvarka.

(ne daugiau nei 1000 simboliy)

2.3. Sidlomas sprendimas
Kaip Jasy idéja prisidés prie isvardinty problemy
sprendimo ir kaip dél to pasikeis esama situacija?

(ne daugiau nei 1000 simboliy)

2.4. Tiksliné auditorija

PaZine savo klientus, efektyviau pasieksite nisines
rinkas ir konkrecias vartotojy grupes. Kas yra
galutiniai Jasy sitlomo sprendimo naudos gavéjai?
Kokia jy demografija ir psichologinés savybés (norai,
lGkesciai, baimes, susije su Jasy sprendimu)?

(ne daugiau nei 1000 simboliy)

2.5. Verslo veiklos kodas pagal EVRK

klasifikatoriy* ir
Ekonominés veiklos riasiy klasifikatorius leis
iSsigryninti, kurioje Salies Gkio Sakoje veiksite. Ir

Pasirinkite veiklos rasj (-is) ir pagrjskite savo

nncirinkimn

3.1. Motyvacija ir gebéjimai
Kodél norite vykdyti batent Sig veiklg? Kokius
reikalingus jgadZius, Zinias ir patirtj turite Jas / Jasy
komanda?
(ne daugiau nei 1000 simboliy)



3.2. Disponuojamas ir planuojamas jsigyti
turtas, Zmogiskieji iStekliai ir leidimai

Trumpai aprasykite turimus iSteklius (patalpos,
jranga, kt. istekliai), kurie padeés jgyvendinti idéjq, bei
kokius isteklius dar ketinate jsigyti/pasitelkti? Ar
idéjos jgyvendinimui reikalingos licencijos, leidimai. Jei
taip, kaip ir kada planuojate juos jsigyti?

(ne daugiau nei 1000 simboliy)

3.3. Idéjos jgyvendinimo partneriai ir tiekéjai
Geros partnerystés kuria pridétine verte. Kokios yra kitos organizacijos, verslai, institucijos, galinc¢ios padéti jgyvendinti Jasy idéjq? Ar Jums reikalingos paslaugos ar
prekes, bitinos pastoviam idéjos jgyvendinimui? Kas jas suteiks?

Partneris Partnerystés nauda ir kuriama verté

4.1. Rinkos perspektyvos

Globalizacija ir spartus technologinis vystymasis net ir
artimq ateitj daro sunkiai nuspéjamq. Kaip keisis Jasy
siilomo sprendimo pasiila ir paklausa? Kokie
technologiniai, socialiniai, ekonominiai,
aplinkosauginiai ir kt. veiksniai gali turéti jtakos Jasy
verslui? Kokie pana$is sprendimai jau egzistuoja
rinkoje? Kas bus pagrindiniai Jdsy konkurentai ir
kokios jy stipriosios ir silonosios savybés?

(ne daugiau nei 1000 simboliy)

4.2. Sanaudy struktdra

Bet kokio verslo pradZia yra supratimas, kiek kainuos
jo jgyvendinimas. Kokias pastovias ir kintamas bei
tiesiogines ir netiesiogines islaidas patirsite? Kiek
kainuos  palaikyti  veiklg kas meénesj?  Kokios
pagrindinés Jasy islaidy kategorijos?

(ne daugiau nei 1000 simboliy)

4.3. Finansiné prognozé ir finansavimo $altiniai
Finansinis stabilumas suteikia laisve siekti uZsibrézty
tiksly. Kaip monetizuosite savo idéjq? Kiek produkty
per metus norite parduoti/paslaugy suteikti? Kokia
bus Jasy  produkto/paslaugos  kaina?  Koks
prognozuojamas metinis pelnas po 1, 3 ir 5 mety?
Kokiy papildomy investicijy gali prireikti? Kaip ir kokie
papildomi finansiniai Saltiniai gali jas suteikti?

(ne daugiau nei 1000 simboliy)

4.4, Veiklos rodikliai

Kokio ekonominio, socialinio, kultdrinio ar kt. poveikio
siekiate? Kokius pagrindinius indikatorius, rodancius
Jasy veiklos sekme, rinksite, matuosite ir seksite?

(ne daugiau nei 1000 simboliy)



4.5. Augimo strategija
Verslo augimo strategija padés Jums perkelti savo
idéejq j kitq lygj. Kaip matote savo kirybinj verslg po 5
ir 10 mety? Kokie Jusy finansiniai, kdrybiniai,
socialiniai ir kt. tikslai?
(ne daugiau nei 1000 simboliy)

* UNCTAD kultaros ir karybiniy industrijy klasifikacija, susieta su EVKR veikly kodais (Priedas Nr. 3, p. 64—65): https.//www.ltkt.It/files/kulturos-ir-kurybiniu-veiksniu-
tyrimas-skatinant-socialines-inovacijas-ir-versluma-regionuose0455.pdf


https://www.ltkt.lt/files/kulturos-ir-kurybiniu-veiksniu-tyrimas-skatinant-socialines-inovacijas-ir-versluma-regionuose0455.pdf
https://www.ltkt.lt/files/kulturos-ir-kurybiniu-veiksniu-tyrimas-skatinant-socialines-inovacijas-ir-versluma-regionuose0455.pdf

	13815862422193438.xlsx

