VIESUJU PIRKIMU TARNYBOS DIREKTORIAUS
ISAKYMAS

DEL KONKURENCINIO DIALOGO TAIKYMO REKOMENDACIJU
PATVIRTINIMO

2010 m. rugséjo 30 d. Nr. 1S-140
Vilnius

Vadovaudamasis Lietuvos Respublikos vie§yjy pirkimy jstatymo (Zin., 1996, Nr. 84-
2000; 2006, Nr. 4-102; 2008, Nr. 81-3179; 2010, Nr. 25-1174) 8 straipsnio 2 dalies 4 punktu
ir Lietuvos Respublikos tikio ministro 2010 m. birzelio 4 d. jsakymo Nr. 4-431 ,,.D¢l VieSojo
ir privataus sektoriy partnerystés skatinimo 2010-2012 mety programos jgyvendinimo
priemoniy plano patvirtinimo* (Zin., 2010, Nr. 67-3376) 1.2 punktu,

tvirtinu Konkurencinio dialogo taikymo rekomendacijas (pridedama).

L. E. DIREKTORIAUS PAREIGAS ZYDRUNAS PLYTNIKAS
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PATVIRTINTA
Viesyjy pirkimy tarnybos direktoriaus
2010 m. rugséjo 30 d.
jsakymu Nr. 1S-140

KONKURENCINIO DIALOGO TAIKYMO REKOMENDACIJOS
I. BENDROSIOS NUOSTATOS

1. Konkurencinio dialogo taikymo rekomendacijy (toliau — Rekomendacijos) tikslas —
padéti perkanciosioms organizacijoms, jgyvendinanc¢ioms investicijy projektus vieSojo ir
privataus sektoriy partnerystés biidu bei vykdancioms kitus ypatingai sudétingus pirkimus,
tinkamai vykdyti vieSuosius pirkimus (toliau — pirkimai) naudojant konkurencinj dialoga.

2. Rekomendacijy taikymas néra privalomas, jos skirtos perkanciosios organizacijos
sudarytos pirkimo komisijos nariams ir kitiems specialistams, vykdantiems pirkimus Lietuvos
Respublikos viedyjy pirkimy jstatymo (Zin., 1996, Nr. 84-2000; 2006, Nr. 4-102) (toliau —
VieSyjy pirkimy jstatymas) 50 straipsnio 1 dalyje nurodytais atvejais. Jos turéty buti
naudingos ir tiek¢jams, rengiantiems pasitilymus.

3. Konkurencinis dialogas — pirkimo biidas, kai kiekvienas tiekéjas gali pateikti
paraiska dalyvauti pirkimo procediirose ir perkancioji organizacija veda dialogg su atrinktais
kandidatais, norédama atrinkti vieng ar keleta tinkamy, jos reikalavimus atitinkanciy
alternatyviy sprendiniy, kuriy pagrindu pasirinktus kandidatus kviecia pateikti pasitilymus.
Konkurencinio dialogo pasirinkimo tikslas — lanksti procediira, kurios pagalba perkancioji
organizacija siekia iSsirinkti ekonomiskai naudingiausig pasiiilymg, apsvarstydama visus
pirkimo sutarties (toliau — sutartis) aspektus su kiekvienu kandidatu.

4. Aprasomasis dokumentas — tai tradicinéms techninéms specifikacijoms analogiSkas
dokumentas, kuris gali biiti maziau iSsamus ir (arba) labiau aprasomojo pobudzio nei
Iprastinés techninés specifikacijos, kuriame taip pat gali biiti pateikiamos teisinés,
administracinés, sutartinés salygos, kurios sudaro pirkimo procedtros vykdymo ir pasiiilymy
paruosimo pagrindo dalj.

5. Kitos Rekomendacijose vartojamos pagrindinés sgvokos atitinka VieSyjy pirkimy
jstatyme nustatytas sgvokas.

. KONKURENCINIO DIALOGO TAIKYMO SALYGOS

6. Konkurencinio dialogo biidas naudojamas tik ypatingai sudétingiems pirkimams, kai
pirkimo nejmanoma atlikti atviro arba riboto konkurso buidu ir yra bent viena 1§ Siy salygy:

6.1. pagal VieSyjy pirkimy jstatymo 25 straipsnio 3 dalies 2, 3 ir 4 punkty nuostatas
negalima objektyviai nustatyti pirkimo objekto techniniy reikalavimy, kurie tenkinty
perkanciosios organizacijos poreikius arba tikslus (techninis pirkimo objekto sudétingumas
gali biti suprantamas dvejopai: pirma, tai atvejai, kai perkancioji organizacija negali
apibreézti techniniy priemoniy, kurios taikomos jos norimam tikslui pasiekti, ir antra, kai
perkancioji organizacija negali nustatyti, kuris is galimy sprendiniy patenkins jos poreikius.
Pavyzdziui, perkancioji organizacijai negali nuspresti, kokj technologinj biidg efektyviausia
pasirinkti atliekoms perdirbti j Siluming energijg arba kokias technologijas naudojant gali
biiti gilinama prieplauka),

6.2. negalima objektyviai apibrézti pirkimo objekto teisinio statuso ar jo finansinés
sandaros (pavyzdziui, savivaldybé nusprendé viesojo ir privataus sektoriy partnerystés
pagrindu statyti mokyklg. Vykdant tokj projektqg néra aisku, kokia dalimi privatiis partneriai
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yra pajégus finansiskai prisidéti prie Sio projekto, todél perkancioji organizacija negali
numatyti, ar tai bus koncesijos ar viesojo pirkimo sutartis),

7. Pirkimas konkurencinio dialogo budu gali buti atliekamas tik taikant ekonomisSkai
naudingiausio pasitilymo vertinimo kriterijy.

8. Konkurencinj dialoga rekomenduojama taikyti jgyvendinant vieSojo ir privataus
sektoriy partnerystés projektus, kai privatus sektorius pasitelkiamas jgyvendinti sudétingus
infrastruktiros, paslaugy teikimo projektus.

9. Spresdama, ar pirkimg vykdyti konkurencinio dialogo ar skelbiamy deryby pagal
VieSyjy pirkimy jstatymo 55 straipsnio 1 dalies 3 punkta btdu, perkancioji organizacija
konkurencinio dialogo biidg turéty pasirinkti tuomet, kai deryby procediira yra nepakankamai
lanksti, t. y. perkancioji organizacija negali objektyviai nustatyti techniniy reikalavimy
(parengti deryboms vykdyti reikalaujamos techninés specifikacijos), kaip nustatyta
Rekomendacijy 6.1 punkte, arba sunku i§ anksto nustatyti kaing dél teisinés ar finansinés
struktiiros sudétingumo, kaip nustatyta Rekomendacijy 6.2 punkte, o s€ékmingam projekto
ljgyvendinimui reikalingas poreikiy ir galimybiy tikslinimas konsultuojantis su tieké&jais.

10. Perkancioji organizacija prie§ parinkdama konkurencinio dialogo biuidg yra
Jpareigota visapusiskai iSanalizuoti, ar yra objektyvios priezastys, kad konkurencinio dialogo
biido pasirinkimas biity pateisintas. Jei perkancioji organizacija gali apibrézti reikalingus
techninius reikalavimus (kaip nustatyta Rekomendacijy 6.1 punkte) arba nustatyti teising ir
finansing struktiirg pati (kaip nustatyta Rekomendacijy 6.2 punkte), konkurencinio dialogo
vykdyti ji negali.

11. Perkancioji organizacija konkurencinio dialogo dalyviams gali nustatyti prizus ir
pinigines iSmokas, kurios kompensuoty bent dalj islaidy, patirty rengiant pasitlymus
(sprendinius), siekiant paskatinti kuo daugiau dalyviy pateikti kokybiSkus pasitilymus.

I11. PASIRUOSIMAS KONKURENCINIAM DIALOGUI

12. Pagrindiniai aspektai, kurie turi buti apsvarstyti, prie§ pirkimg pradedant
konkurencinio dialogo budu (jei jie nebuvo apsvarstyti ankstesnése stadijose, pavyzdziui,
atliekant vieSojo ir privataus sektoriy partnerystés projekto galimybiy studija):

12.1. nustatyti ir jvardinti informacija, kuriai bus taikomi konfidencialumo reikalavimai,
apsaugantys tiek perkanciosios organizacijos, tiek tiekéjy interesus. Tokig informacijg sudaro
visy pirma komercin¢ (gamybin¢) paslaptis ir konfidencialieji pasitilymy aspektai;

12.2. atsizvelgiant | kandidato rySius su perkancigja organizacija, jo veikla kitose
vieSojo sektoriaus srityse, perkancioji organizacija turi nustatyti reikalavimus kandidatams,
kuriy dalyvavimas pirkime gali sukelti interesy konflikta. PavyzdZiui, asmuo, atlikgs su
vieSuoju darby, prekiy ar paslaugy pirkimu susijusj tyrimg, bandymus, studijg ar juos vystes,
Sio vieSojo pirkimo procediiroje gali buti jgijes konkurencini pranasumg kity dalyviy
atzvilgiu, todél perkancioji organizacija gali nustatyti, kad tokio dalyvio praSys jrodymy, kad
jis dél to nejgijo nepagristo pranaSumo, kuris galéty iSkraipyti normalias konkurencijos
squgasz.

12.3. pagrindiniai techninés specifikacijos elementai, kurie labiau apibrézia galutinj
rezultatg nei priemones, reikalingas tam rezultatui pasiekti, t. y. perkancioji organizacija turi
siekti apibréZti ar nustatyti pirkimo objekto techning specifikacija ne nurodydama konkrecius
parametrus (pavyzdziui, statybiniy medziagy struktiirg ir iSmatavimus, tam tikry prietaisy
charakteristikas), o apibiidindama norimg rezultatg.

12.4. sutarties trukmé;

12.5. pirkimo procediiros vykdymo terminai (turi biiti nustatyti realdis terminai, per kurj
tiek¢jai galés paruosti dokumentus ir atsakymus ] paklausimus). Terminai turi tenkinti abi

2 2005 m. kovo 3 d. Europos Teisingumo Teismo sprendimas sujungtose bylose C-21/03 ir C-
34/03).



puses, juos nustatant, turi biiti atsizvelgiama j tiekéjy interesus, pirkimo sudétinguma, pirkimo
objekto vieta ir pan., bet jie turi biiti ne per ilgi, kad nepadidéty pasitilymy rengimo ir
pateikimo kastai;

12.6. planuojamo pirkimo verté. Sia verte sudaro pagal Viesuyjy pirkimy jstatymo 9
straipsnj ir VieSyjy pirkimy tarnybos prie Lietuvos Respublikos Vyriausybés direktoriaus
2003 m. vasario 26 d. jsakymu Nr. 1S-26 patvirtintg Numatomo vieSojo pirkimo vertés
nustatymo metodika (Zin., 2003, Nr. 22-949; 2006, Nr. 12-454) (aktualia jos redakcija)
apskaiciuota pirkimo verte, atsizvelgiant j tokius aspektus, kaip visas sutarties pasirinkimo ir
pratesimo galimybes, numatomus prizus ar kitas pinigines iSmokas kandidatams ar dalyviams;

12.7. minimaliis tiekéjo techniniai ir profesiniai, teisés versti veikla, finansiniai,
ekonominiai reikalavimai;

12.8. kvalifikacinés atrankos kriterijai. Reikalavimai turi buti nustatomi tokie, kad
projektas kelty ty tiekéjy susidoméjima, kurie kvalifikuotai padéty perkanciajai organizacijai
identifikuoti jos poreikius bei buidus, kaip tuos poreikius galima jgyvendinti. Kvalifikacinés
atrankos kriterijai nustatomi VieSyjy pirkimy jstatymo 35-38 straipsniy pagrindu, taip pat
atsizvelgiant 1 VieSyjy pirkimy tarnybos direktoriaus 2003 m. spalio 20 d. jsakymu Nr. 1S-
100 patvirtintas Tiekéjy kvalifikacijos vertinimo metodines rekomendacijas (Zin., 2003, Nr.
103-4623) (aktualig jy redakcijg);

12.9. kiek kandidaty perkancioji organizacija pakvies dalyvauti konkurencinio dialogo
procediiroje;

12.10. kokios bendravimo priemongés pirkimo metu bus naudojamos;

12.11. vertinimo kriterijai ir parametrai bei jy taikymo metodikos. Nustatant vertinimo
kriterijus, perkancioji organizacija turi zinoti, kad ji turi pareiga kuo detaliau iSdéstyti ne tik
pagrindinius kriterijus, bet ir parametrus pasitilymy vertinimui (kaina, techniniai privalumai,
aplinkosaugos charakteristikos ir kt.), ir jy lyginamuosius svorius, o jei lyginamyjy svoriy
nejmanoma nustatyti i§ anksto, vietoj to perkancioji organizacija gali nurodyti kriterijus
mazéjancia svarbos tvarka. Perkancioji organizacija turi biiti pasirengusi pagristi Kkriterijy
pasirinkimg ir jy svorius atsizvelgiant j nediskriminavimo ir proporcingumo principus;

12.12. kokie reikalavimai subtieké&jams, jei tokie bus;

12.13. kiek leidziama pateikti sprendiniy (kuriy pagrindu bus teikiami pasitilymai
galutiniai) viename pasiiilyme;

12.14. ar leidziama pateikti alternatyvius pasitilymus (apsvarstant, ar reikalinga skatinti
inovacijas, ar reikia palengvinti pasiilymy palyginamumag ir jvertinti kokybés ir kainos
santykj, leidimo pateikti alternatyvius sprendinius jtaka dalyviy pasiilymy rengimo
1Slaidoms). Jei alternatyvis pasitilymai bus pritmami, perkancioji organizacija turi apsvarstyti
(ir véliau nustatyti pirkimo dokumentuose) minimalius reikalavimus, kuriuos turi atitikti
alternatyvis pasitilymai, ir konkrecius jy pateikimo reikalavimus;

12.15. reikalavimai tkio subjekty grupei (pavyzdziui, reikalavimas dalyviui — iikio
subjekty grupei, su kuriuo bus pasirinkta sudaryti sutartj, — jkurti atskirg juridinj asmenyj);

12.16. kokie sutarties vykdymo etapai;

12.17. bendras rinkos jvertinimas, kurio tikslas gali buiti suprantamas kaip siekimas
perkanciajai organizacijai prie§ skelbiant apie pirkimg atsakyti j klausimus: kokie tiekéjai,
atsizvelgiant ] projekto verte, techninius parametrus, sutarties trukme, inovacijas ir kt., galéty
susidométi siilomu projektu; ar bus sudaryta pakankama konkurencija, atsizvelgiant |
minimaliai reikalaujamg dalyviy skaiciy; kokia perkanciosios organizacijos reputacija tarp
tiekéjy; kas padrasinty ar atgrasinty tiekejus nuo dalyvavimo projekte, turint omenyje sutarties
trukme, vykdymo priemones, vertinimo kriterijus, sutarties salygas, biudzetg, numatomas
rizikas, atidéjimo galimybes ir pan.); kokie sutarties ar vertinimo kriterijai veikty kaip kliiitis
dalyvauti tiekéjams arba priversty tiekéjus, jvertinant 8ig rizika, jskai€iuoti tai j pasiiilymy
kainas;

12.18. kaip perkancioji organizacija vykdys dialogo stadija, t.y. :

12.18.1. ka perkancioji organizacija nori aptarti su kandidatais dialogo stadijos metu?
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12.18.2. kiek pakopy bus dialoge?

12.18.3. kokie atskiry pakopy tikslai?

12.18.4. kokie metodai dialogo metu bus naudojami?

12.18.5. ar gali perkancioji organizacija eliminuoti kai kuriuos sprendinius pirminiuose
pasitilymuose ir jei taip — kokiomis aplinkybémis? (Jeigu sprendiniy atrinkimui reikia
specialiy ziniy, perkancioji organizacija j viesojo pirkimo komisijos gali pakviesti ekspertus,
galincius konsultuoti su viesojo pirkimo objektu susijusiais klausimais);

12.18.6. ar perkancioji organizacija mokés tiekéjams dialogo metu uz jy
bendradarbiavimg dialoge?

12.18.7. kaip, atsizvelgiant | VieSyjy pirkimy jstatymo 41 straipsnio nuostatas,
perkancioji organizacija uztikrins informacijos pateikima tiekéjams?

12.18.8. kaip bus uztikrinami konfidencialumo reikalavimai?

12.18.9. kada perkancioji organizacija turi paskelbti dialogo pabaigg?

12.18.10. kokia forma bus pakviesti tiekéjai pateikti galutinius pasitlymus?

12.18.11. koks bus skirtas terminas tiekéjams pateikti galutinius pasitilymus?

IV. KONKURENCINIO DIALOGO ATLIKIMAS

13. Pagrindinés konkurencinio dialogo stadijos:

13.1. pasiruoSimas;

13.2. techninés specifikacijos projekto paskelbimas (jeigu ji rengiama);

13.3. skelbimo paskelbimas;

13.4. paraisky pateikimas;

13.5. kvalifikacijos patikrinimas ir kvalifikaciné atranka;

13.6. kvietimas pateikti pasitilymus;

13.7. dialogas;

13.8. galutiniai pasitilymai;

13.9. po pasiiilymy pateikimo — paaiSkinimai, patikslinimai;

13.10. ekonomiskai naudingiausio pasiilymo atranka ir laimétojo nustatymas;

13.11. sutarties atidéjimo terminas (periodas, kai negalima sudaryti sutarties);

13.12. sutarties pasira§ymas;

13.13. konkurencinio dialogo procediiry ataskaita;

13.14. skelbimas apie sutarties sudaryma;

13.15. sutarties vykdymas;

13.16. sutarties uzbaigimas;

13.17. jvykdytos ar nutrauktos sutarties ataskaita.

14. Apsvarsciusi Il skyriuje nurodytus pasiruo§imo pirkimui konkurencinio dialogo
biidu aspektus, perkancioji organizacija VieSyjy pirkimy jstatymo 22 ir 23 straipsniuose
nustatyta tvarka skelbia apie pirkimg, nurodydama savo poreikius ir reikalavimus paciame
skelbime ir (ar) apraSomajame dokumente.

15. Skelbime apie pirkimg perkancioji organizacija, vadovaudamasi VieSyjy pirkimy
jstatymo 28 straipsnio nuostatomis, nustato paraiSky dalyvauti konkurenciniame dialoge
pateikimo terming, kuris negali biiti trumpesnis kaip 37 dienos nuo skelbimo iSsiuntimo i§
Viesyjy pirkimy tarnybos dienos. Sis terminas gali baiti sutrumpintas 7 dienomis, jeigu
skelbimas apie pirkimg perduodamas elektroninémis priemonémis.

16. Perkancioji organizacija, siekdama atrinkti tuos tiekéjus, kurie atitinka pirkimo
dokumentuose keliamus minimalius kvalifikacinius reikalavimus ir galés pateikti tinkamag
pasitilyma, VieSyjy pirkimy jstatymo 53 straipsnyje nustatyta tvarka vykdo kvalifikacinés
atrankos procediirg.

17. Perkancioji organizacija skelbime apie pirkimg nurodo objektyvius ir
nediskriminacinius kriterijus ir taisykles, kurias ji ketina taikyti atrinkdama kandidatus,
maziausig kvieciamy dialogo kandidaty skaiciy, kuris negali biiti mazesnis kaip 3 kandidatai,



ir, jei reikia, didziausig jy skaiciy.

18. Perkancioji organizacija atrinktus kandidatus VieSyjy pirkimy jstatymo 54
straipsnyje nustatyta tvarka kviecia pradéti konkurencinj dialoga, kad biity galima iSsiaiSkinti
ir nustatyti priemones, geriausiai atitinkancias perkanciosios organizacijos poreikius.
Konkurencinio dialogo su pasirinktais kandidatais metu perkancioji organizacija gali aptarti
visas pirkimo sglygas. Perkancioji organizacija dialogo turi kviesti ne maziau kandidaty, negu
perkanciosios organizacijos nustatytas maziausias jy skaicius. Jei minimalius kvalifikacijos
reikalavimus atitinkanciy kandidaty skai¢ius yra mazesnis uz nurodytg skelbime apie pirkima,
perkancioji organizacija gali testi procediirg ir kviesti dialogo visus paraiskas pateikusius ir
minimalius kvalifikacinius reikalavimus atitinkandius kandidatus. Sios procediiros metu
perkancioji organizacija negali kviesti dalyvauti pirkime kity, paraisky nepateikusiy tiekéjy
arba kandidaty, kurie neatitinka minimaliy kvalifikacijos reikalavimy.

19. Prie kvietimo pridedama techninés specifikacijos, apraSomojo dokumento ar kity
pirkimo dokumenty kopija arba pateikiama nuoroda, kur galima su jais susipazinti, jei
perkancioji organizacija sudaro galimybe¢ elektroninémis priemonémis be apribojimy ir
tiesiogiai §io jstatymo nustatyta tvarka susipazinti su visais pirkimo dokumentais. Be to,
kvietime dalyvauti dialoge turi biiti nurodyta:

19.1. kur yra paskelbtas skelbimas apie pirkima;

19.2. dialogo pradzios data, laikas ir adresas, dialogo metu vartojama kalba ar kalbos;

19.3. kokius perkanciosios organizacijos nustatytus kvalifikacijg jrodanc¢ius dokumentus
turi pateikti tiekéjai;

19.4. pasiulymy vertinimo tvarka, vertinimo kriterijai, vertinimo kriterijy lyginamasis
svoris ir, jei reikia, $iy kriterijy reikSmingumas mazéjancia tvarka, jei jie nebuvo nurodyti
skelbime apie pirkimga ar apraSomajame dokumente;

19.5. kita, perkanciosios organizacijos nuomone, reikalinga informacija.

20. Kai pirkimo dokumentus turi ne perkancioji organizacija, o jgaliotoji organizacija,
kvietime nurodomas adresas, kuriuo galima kreiptis ty dokumenty, ir atitinkamais atvejais
galutinis terminas, kada tokiy dokumenty galima prasyti.

21. Pirminiai tiekéjy sitilomi sprendiniai turi baiti pateikiami tokios pacios formos, kaip
bus pateikiami galutiniai pasitilymai tam, kad juos véliau biity galima palyginti. Pirminiai
tiekejy sitlomi sprendiniai neturi biiti naudojami kaip kandidaty eliminavimo priemong,
siekiant kuo ilgiau i$laikyti konkurencing jtampg ir tiekéjy dalyvavimo suinteresuotuma.

22. Perkancioji organizacija konkurencinio dialogo metu gali nustatyti vieng po kitos
einancias pakopas, kad buty galima, remiantis skelbime apie pirkimg ar apraSomajame
dokumente nurodytais kriterijais, maZinti konkurencinio dialogo metu aptariamy sprendiniy
skaiCiy. Skelbime apie pirkimg arba apraSomajame dokumente turéty biiti nurodyta, ar bus
pasinaudota $ia galimybe.

23. Prie§ pradédama dialogo stadija perkancioji organizacija turi apsvarstyti visus
klausimus, kurie turi buti i§spresti iki galutiniy pasitlymy pateikimo.

24. Siekiant uztikrinti dialogo stadijos skaidruma, efektyvuma ir konkurencinguma,
perkancioji organizacija turi:

24.1. informuoti tiekejus, kaip bus vykdomas dialogas, jskaitant tai, kokia informacija
bus laikoma konfidencialia, kaip bus taikomas lygiateisiSkumo principas kiekvienam tiekéjui
(susitikimy daznumas, jrasinéjimas, vykdymas ir pan.);

24.2. atlikti personalo apmokymus, kaip vykdyti konkurencinj dialoga;

24.3. nustatyti galutiniy pasitilymy vertinimo metodika.

25. Dialogg perkancioji organizacija gali vykdyti $iais budais:

25.1. per visa dialoga sukurti vieng tinkamiausig sprendinj, kuris sudarytas pagal
geriausius visy kity pasiiilymy sprendinius. [prastai perkancioji organizacija, atsizvelgdama j
konfidencialumo reikalavimus, negali be dialoge dalyvaujancio kandidato sutikimo atskleisti
kitiems dalyviams jo sitilomy sprendiniy, todé¢l, norédama taikyti §j dialogo stadijos vykdymo
biida, skelbime apie pirkimg arba apraSomajame dokumente ji nurodo, kad kvietimo dalyvauti



dialoge priémimas reiSkia sutikimg kitiems dalyviams atskleisti jo sitilomy sprendinius;

25.2. kviesdama pateikti nejpareigojancius pasitlymus, kurie véliau tikslinami, kol
gaunamas geriausias kiekvieno jy variantas;

25.3. dialogas vykdomas etapais: dialogo metu pradzioje aptariami techniniai, paskui
finansiniai klausimai;

25.4. pradedama nuo pirminio perkan¢iosios organizacijos pateikto sprendinio ir
dalyviai kviec¢iami to sprendinio komentavimui dialogo budu.

26. Yra galimi du dialogo vykdymo metodai: konsultacinis dialogas ir tiriamasis
dialogas. Konsultacinis dialogas — tai toks biidas, kai perkancioji organizacija, vadovaudamasi
savo parengtu projektu, klausia patarimy i8S tiekéjy, kaip ir kokiomis priemonémis galéty biiti
jis jvykdytas. Siuo atveju perkancioji organizacija reikalauja i§ tiekéjy tokiu biidu ne pateikti
savo sugalvotus projektus, o pateikti alternatyvius sprendimus, kokiu buidu jau sugalvota
perkanciosios organizacijos priemon¢ (projektas) bus igyvendinti. Tuo tarpu tiriamojo dialogo
metu vadovaujamasi kandidaty parengtais pasiiilymais ir dialogas prasideda perkanciajai
organizacijai apibréziant savo tikslus bei norimus pasiekti rezultatus, nepateikiant konkreciy
detaliy. Tokiu biidu tiekéjai pirmiausia pateikia bendrus pasitlymus, kurie véliau tikslinami,
tobulinami tol, kol bus pasiektas tinkamiausias variantas.

27. Kol bus isrinktas geriausias pasiiilymas, Sioje (dialogo) stadijoje perkancioji
organizacija dar gali atlikti tokius veiksmus: i$spresti likusias neaiSkias sutarties nuostatas —
to nebegalima bus padaryti po to, kai bus nustatytas laimétojas; apibrézti, kas sudaro
pagrindinius pasitlymo aspektus; siaurai apibrézti aplinkybes, kurioms esant, pagrindiniai
pasitlymo aspektai gali buti keiCiami; apibrézti galimy pasitilymy pakeitimy apimtis esant
tam tikroms aplinkybéms; uztikrinti, kad pasitlymy paaiskinimas, patikslinimas, pataisymas
vykty tik perkanciosios organizacijos iniciatyva — t. y. tiekéjai negali tuo pasinaudoti,
norédami pagerinti savo pasiilymy salygas. Perkancioji organizacija tesia dialogg tol, kol ji
gali nustatyti jos poreikius atitinkant] vieng ar kelis sprendinius, jei reikia, prie§ tai juos
palyginusi.

28. Perkancioji organizacija, vesdama dialoga, turi laikytis $iy salygy:

28.1. dialogg vesti su kiekvienu tiekéju atskirai;

28.2. tretiesiems asmenims neatskleisti jokios i§ tiekéjo gautos informacijos be §io
sutikimo, taip pat informuoti tiekéjo apie susitarimus, pasiektus su kitais tiekéjais;

28.3. visiems dalyviams turi biti taikomi vienodi reikalavimai, suteikiamos vienodos
galimybeés ir pateikiama vienoda informacija;

28.4. dialogo eiga turi buti protokoluojama. Dialogo protokola pasiraso Komisijos
pirmininkas ir dalyvio, su kuriuo vestas dialogas, jgaliotas atstovas.

29. Perkancioji organizacija, baigusi dialogo stadija, apie tai praneSa dalyvavusiems
tieck¢jams ir prasSo pateikti galutinius pasiilymus ty tiekéjy, kuriy sprendiniai atitiko
perkanciosios organizacijos poreikius. Tiekéjams, kurie nekvieCiami pateikti pasitilymo,
praneSama, kokie sprendiniai pasirinkti, nurodomos esminés jy pasirinkimo priezastys.
Galutiniai pasitilymai rengiami dialogo metu pateikty ir patikslinty sprendiniy pagrindu. Sie
pasiiilymai turi apimti visus bitinus ir pirkimui atlikti reikalingus elementus. Perkancioji
organizacija dalyviy gali praSyti galutinius pasitilymus paaiskinti, patikslinti ir smulkiai
apibudinti, taciau toks paaiSkinimas, patikslinimas, smulkus apibtidinimas arba papildoma
informacija negali pakeisti pasitilymo esmés arba dalyvavimo dialoge reikalavimy, iSkreipti ar
apriboti konkurencijos ir diskriminuoti tiekéjy.

30. Ypatingai sudétingy pirkimy atveju galutiniy pasiilymy parengimui
rekomenduojama skirti 6-8 savaites.

31. Perkancioji organizacija jvertina pateiktus pasitilymus pagal kriterijus, nurodytus
skelbime apie pirkimg ar apraSomajame dokumente, ir pasirenka ekonomiskai naudingiausig
pasiiilymg. Perkancioji organizacija gali praSyti ekonomiSkai naudingiausig pasitilyma
pateikusio tiekéjo paaiSkinti pasiilymo aspektus arba patvirtinti pasitilyme pateiktus
jsipareigojimus su salyga, kad dél to nebus atlikti esminiai pasitilymo pokyciai ar pakeisti



kvietimo pateikti pasitilymg reikalavimai ir tai nesukels pavojaus iskreipti konkurencijg ar
neturés jtakos diskriminacijai atsirasti.

32. Esminiai pasitlymo poky¢iai turi biiti suprantami kaip tokie, kurie pakeicia tiekéjy
galutiniy pasiiilymy salygas, tokias kaip:

32.1. apmok¢jimo mechanizmas ir mokéjimo grafikas;

32.2. kainodaros taisyklés ir galutiné kaina;

32.3. sutarties apimtis;

32.4. sutarties trukmé ir sutarties vykdymo grafikai;

32.5. sutarties vykdymo vieta, buidas ir salygos;

32.6. techniné specifikacija ir pan.

33. Perkancioji organizacija negali sudaryti vieSojo pirkimo sutarties, kol nesibaigé
sutarties atidéjimo laikotarpis, nustatytas VieSyjy pirkimy jstatyme.




